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El ano 2023 resulté ser particularmen-
te complicado para el sector de la cale-

faccidén y las energias renovables en Es-

pafia, con una serie de factores negati-

vos que dafectaron tanto a la demanda
de productos como a la inversién en tec-
nologias de transicion energética. Los
efectos de la pandemiaq, la inflacién, la

incertidumbre econémica, y rumores so-

Y/

bre el futuro de las calderas, complica-

ron el comportamiento del mercado.

Sinembargo, 2024 se ha perfiladocomoun
ano de moderada recuperaciéon, con una
facturacion de 922 millones de euros, aun-
que aun no ha alcanzado unareactivacién
completa. Este panorama refleja la incer-
tidumbre que todavia persiste en los con-

sumidores y en las empresas del sector.
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factores que han limitado la penetracion de

1. EVOLUCION DEL MERCADO EN 2024:

RECUPERACION MODERADA este mercado, como han sido:

En 2024 se ha registrado una ligera mejora
con respecto a afos precedentes.

Los niveles de stock en la distribucién se han
normalizado, o que indica que el exceso de
inventario de 2023 ya se ha absorbido en su
mayoria. Las ventas han mostrado signos de
mejora con respecto al afo anterior, aunque

no al nivel deseado.

Un factor que sigue incidiendo en el consumi-
dor es la desinformacion sobre las calderas
de gas, alimentada por rumores infundados
sobre su futura prohibicion. Esto ha genera-
do indecision, lo que retrasa las decisiones de

compra.

Es fundamental proporcionar a los consumi-
dores informacidn clara, precisa y respalda-
da legalmente conforme a las Directivas Eu-
ropeas, para explicar que las calderas de gas
siguen siendo una opcidn eficiente y viable
para la inmensa mayoria de los hogares Es-

panoles.

— Normalizacién de los precios de la energia.

— Falta de incentivos efectivos para los con-

sumidores.

— Tipologia de las viviendas en Espafia, pre-
dominantemente de pequefia superficie y
en altura (un 70% de las viviendas en Es-
pafa tienen menos de 90 m?). Este tipo de
viviendas no siempre resulta adecuado
para la instalacién de sistemas de aero-
termia, lo que ha limitado la penetracion
de este mercado, muy especialmente en

el mercado de reposicion.

— La poca dinamizacion del mercado de la
obra nueva y de la venta de vivienda de
segunda mano es un factor que ha limi-
tado el crecimiento de esta categoria y
de este mercado (por los elevados tipos
de intereses, situacién macroecondmi-
caq, etc). En la medida en que aumente la
obra nueva y las transacciones en vivien-

da, este mercado crecerd.

2. EL DESAFIO DE LA AEROTERMIA Y BOMBAS DE 3. EL IMPACTO DE LOS PROGRAMAS DE INCENTIVOS:

CALOR Y SUBVENCIONES ‘ <)

|

Uno de los segmentos mds prometedores en
el mercado de las energias renovables, la ae-
rotermia, ha experimentado una fuerte de-
saceleracion en 2024. Aunque las expecta-
tivas de crecimiento para la aerotermia en
Espana eran altas, la realidad ha demostra-
do que la transicién hacia esta tecnologia no

serd tan répida como se pensaba.

El mercado de las bombas de calor aerotér-

micas se ha visto afectado por una serie de

AL www.fegeca.com
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Uno de los grandes motores de la transi-
cién energética en Europa han sido los fon-
dos Next Generation EU y otras iniciativas
de subvenciones a nivel nacional y regio-
nal. Sin embargo, en el caso de las bombas
de calor aerotérmicas y otras soluciones
renovables, estos programas no han tenido
el impacto esperado. La razén principal de
esta falta de éxito radica en el aumento de
los precios de la energia, que ha incremen-

tado los plazos de amortizacién y ha redu-
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cido la rentabilidad de la inversion para el

consumidor.

En este sentido, la clave para dinamizar el
mercado pasa por incrementar las ayudas
de manera significativa, aumentar la co-
bertura de los costes de instalacion, hacer
las subvenciones mds rdpidas y accesibles,
y facilitar el acceso a créditos a bajo inte-
rés para los consumidores. De esta forma,
se lograria reducir el desembolso inicial y
mejorar la accesibilidad de las tecnologias

de energia renovable.

4. ALTERNATIVAS A LA ELECTRIFICACION:

HIBRIDACION, BIOMASA Y GASES RENOVABLE$

El debate sobre la electrificacion como Unica
solucién para alcanzar los objetivos de des-
carbonizacion de la UE estd tomando relevan-
cia. FEGECA defiende un enfoque mas equili-
brado, que contemple soluciones hibridas, el
uso de la biomasa, el uso de Gases Renova-
bles (principalmente el biogds, biometano e
hidrégeno), asi como cualquier otro combus-

tible renovable como alternativas viables.

Espana, con su gran capacidad para produ-
cir biometano, tiene una ventaja en la adop-
cién de estas tecnologias, que se pueden
integrar facilmente en las infraestructuras
existentes sin la necesidad de un cambio de
equipos, lo que las hace mds atractivas eco-

némicamente.

La facil sustitucion de los combustibles fosiles
por energias renovables como el biometano
ofrece una solucién realista y eficiente, espe-
cialmente en viviendas ya equipadas con sis-
temas de calefaccién a gas. Esta alternativa

no solo es econédmicamente viable, sino que

73 /

también contribuye a la descarbonizacion sin
los altos costes asociados con la electrifica-
cion total de los hogares entre los que hay
que considerar inversiones en generacion,

distribucion y almacenamiento.

5. NECESIDADES DE RENOVACION DEL PARQUE DE 7 4

CALDERAS INEFICIENTES

Con los objetivos de descarbonizacion de la
UE en mente, es fundamental abordar la re-
novacién de los equipos de calefaccién inefi-
cientes en Espana.

El parque de calderas ineficientes es uno de
los mayores retos para cumplir con las me-
tas climaticas. Segun las estimaciones, Es-
pafa necesitaria renovar aproximadamente
270.000 hogares anualmente para cumplir
con los plazos de descarbonizacion previstos,
un objetivo ambicioso pero alcanzable si se
toman las medidas adecuadas. Ademds, el
mercado inmobiliario también se enfrenta a
una gran necesidad de nuevas viviendas. Los
estudios indican que Espafia necesita cons-
truir 200.000 nuevas viviendas al afo, mien-
tras que actualmente se estdn construyendo
solo 90.000 lo que supone un desafio adicio-

nal para el sector.

fegeca.)

Y EMISORES DE CALOR
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IDEAS CLAVE:

B Elsector dela calefaccion y las energias renovables en Esparia esté atravesando una fase de tran-
sicion, marcada por un contexto econémico desdafiante, una recuperacion moderada y una nece-
sidad urgente de politicas publicas eficaces.

B A pesar de los obstdaculos, el futuro del sector es prometedor.

B Paraaprovechar el potencial de crecimiento, es imprescindible apostar por soluciones diversifica-
das que incluyan no solo la electrificacion, sino también tecnologias hibridas, biomasa y combus-
tibles renovables (principalmente biogds, biometano e hidrégeno).

B Las subvenciones y los incentivos se deben reforzar y gestionar mejor para fomentar la adopcion
de tecnologias eficientes, lo que permitira al sector cumplir con los objetivos de descarbonizacion
establecidos por la UE.

B Conlas politicas adecuadas, el sector tiene un potencial de crecimiento significativo en los proxi-
mos afos, lo que contribuird de manera fundamental a la transicion energética del pais.

DATOS DE MERCADO

A continuacioén, se muestran las cifras de venta de los diferentes mercados incluidos dentro del dmbito
de actuacién de FEGECA:

VENTAS

2023 2024 2024vs 2023
Calderas murales (uds.) 264.000 276.000 4,55 %
Bombas de calor multitarea * (uds.) 68.000 59.000 -13,24 %
Termos eléctricos (uds.) 942.000 985.000 456 %
Radiadores de agua **(uds.) 731.000 648.000 -11,35 %
Calderas de pie (uds.) 26.700 22.000 -17,60 %
Suelo radiante (m?) 3.800.000 4.000.000 5,26 %
Depdsitos (uds.) 75.000 69.000 -8,00 %
Calentadores a gas (uds.) 206.000 195.000 -5,34 %
Bomba de calor sélo ACS (uds.) 26.000 29.000 1,54 %
Captadores solares (m?) 34.000 23.000 -32,35%
Controladores (uds.) 239500 250.000 438 %

* aerotermia + geotermia

** radiadores de aluminio + toalleros
FUENTE: FEGECA. Elaboracién propia.
Datos estimados
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